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Зачем это вам?

Зачем это компании?



Вы-выгоды

«Быть первым выгодно - и морально,  и материально»



Зачем это компании?

«Любое предприятие – на 10% 
оборудование и материалы, 

на 5% - деньги 

и на 85% - люди»

  Генри Форд

 



Помните притчу?



Уровни номера 1

отдел

компания

отрасль

город

страна



Вопрос, волнующих 
многих…

как понять, что ты номер 1?



чувствуешь
уверен
говоришь
действуешь

ощущения

рецензия на книгублог

сайт
онлайн

статья
интервью

офлайн
пишут

выступления другихговорят

так считают

рейтинг
награда

официальное признание

статусные клиенты
гонорары
книга-"застолбила"
ученики

формальные 
признаки

Как понять, 
что ты номер 1



№1?  
как стать первым  
в том, что делаешь? 

в том, чем ты занимаешься?

как стать



Официальные предупреждения

 моя и только моя точка зрения 

 «стою на плечах гигантов»

 пожалуйста, без обид



«То, что кто-то достиг богатства, 
показывает, что и другие могут 
разбогатеть» 



Как?





ЦЕЛЬ





Только 8%

Только 8% 
американцев 
выполняют то, 
запланировали в 
новогоднюю ночь.
Большинству (92%) 
этого сделать не 
удается.





Цель 

Номер 1 в России/СНГ 

в маркетинге (удержать), 

клиентоориентированности 
(официальное признание)

и номер 1 (признание)



Было давно. Но верю

Исследования Гарвардского университета:

те 15% выпускников, что имели измеримые цели, 
через 5 лет зарабатывали в 3 раза больше 
остальных.

Только 3% выпускников записывали свои цели на 
бумаге. 

Их доход превышал средний почти в 10 раз!



Не забудьте записать!



Скачайте:





5 минут

Я должен стать №1 в ...., 

чтобы…

Я сделаю это к ... (дата)



Клянусь.



С глаз долой…



Еще варианты помнить:
бумажка в кошелек

наклейка на зеркало, блокнот, лэптоп…

рингтон

голос будильника («Вставайте, сэр…»)

майка, толстовка, бейсболка

заставка на компьютер

письмо, автоматически направляемой на ваш адрес

отметки в календаре

песня-гимн-«зажигалка»-«якорь»

…



Помогут в течение года



Помогут каждый день



Мой рецепт: бумага+iPhone



Прочитать. Зажечься



 Дарума вам в помощь



Помогает!



Поддержи отечественного 
производителя :)



ROPI
Return on Personal Investment



Нет инвестиций - 
нет прибыли.



Сколько вы готовы в себя 
инвестировать?

Деньги? 

Сколько вы инвестируете в свое обучение каждый 
месяц?..

Усилия? 

Энергия? 

Время? 

У меня есть два знакомых мультимиллионера и 
сверхуспешных менеджера. Их объединяет одно…



Книги на февраль 2014



А читаю ли я столько много 
постоянно?

@mannketing







АУДИТ



• =



Где вы сейчас? 



SWOT для себя



Мой персональный SWOT
Мои сильные 

стороны 
____ 
_____

Мои слабые 
стороны 

_____ 
_______

Возможности 
для роста

_____
_______

Угрозы для 
меня

______
________





Первые впечатления





Врожденное
 рост

 конституция

 драйв, энергетика



Выглядим хорошо: одежда

«Успешный человек? Он жутко 
модный» (Том Питерс)

«Одежда делает человека»

«По одежке встречают»

Не рискуйте: будьте лучшим

(правило +1)





Выглядим хорошо: обувь



«Нечищенные ботинки 
могут сломать карьеру»



Аксессуары (м.)
 кольцо 

 часы (3 зарплаты?!)

 блокнот для записи (Молескин)

 ручка

 телефон/смартфон/чехол

«брелок» и рингтон 

 ноутбук 

 оправа

 портфель/сумка





Nike+

Jawbone Up 2.0



Интерфейс: выглядим на 
100%

 приятный запах

 внешний вид

 «глаза сияют»

 улыбка



Улыбка :-)

Естественная (но надо тренироваться)

! В некоторых компаниях во время разговора 
нанимающий может повернуться к вам спиной, чтобы 
послушать, звучит ли в вашем голосе улыбка

Мой символ - смайлик - почти везде



Русские не 
улыбаются





Поддержка



6 «лошадей» Райса и Траута



1.  Ваша компания

2.  Ваш босс

3.  Ваш друг

4.  Идея

5.  Вера

6.  Вы сами





Группа поддержки

1. семья/друзья

2. наставник

3. удача



РАЗВИТИЕ



• =





Если каждый день - и по 8 
часов в день...

это 3,5 года



ОБУЧЕНИЕ

ПРАКТИКА

ИЗ ПЕРВЫХ РУК

ЧИТАТЬ

СЛУШАТЬ

работа

стажировки

практика

СМОТРЕТЬ

В АУДИТОРИИ концентрированное

размытое

ПУТЕШЕСТВИЯ

НЕТВОРКИНГ

коучинг

консалтинг

НАСТАВНИК



«Смежное» развитие

Никто лучше вас не знает-2.

Например, маркетинг это и...
• интернет

• психология

• продажи

• управление персоналом

...



Коммуникации



умение говорить

умение слушать и слышать

переговоры

язык жестов

умение выступать
грамотность

е-коммуникации

отчеты

этикет/хорошие манеры

иностранные языки



Навыки



умение читать

креативность

управление временем

пунктуальность

«нет»

держать слово
делегировать

довести до конца
мотивировать

фокус

держать удар

ускориться

держать темп

спасибо

собрания

принятие новогоумение продать идею



РЕЗУЛЬТАТЫ



Главное?

Доходы или экономия



Признание

 дипломы/сертификаты
 именные подарки
 награды
 звания 
 место в рейтинге



А сейчас очень важный 
вопрос…



«Чем вы гордитесь?»



«Чем я горжусь? В чем моя 
профессиональная гордость?…» 

 раз…
 два… 
 три… 



Ошибки



Факап





«Того, кто перестал влюбляться и 
совершать ошибки, можно 
хоронить» 

Гете  



Ошибки

папка «Маи ашипки»

2 раза. Но не 3

не ошибается тот, 
кто ничего не делает



Есть два типа грабель - те, которые учат и 
мои любимые :)



88



«Все, что нас не убивает -
делает нас сильнее»

Фридрих Ницше



Личный годовой отчет 



ПРОДВИЖЕНИЕ



Брендбук



Что внутри?
позиционирование («Почему вы?»)

слоган 

100 слов

резюме

визитная карточка

портфолио (фотосессия)

отзывы и рекомендации



Правила жизни



Почему бы и нет?



Светиться!



Что внутри?

 выступать

 писать





Читаем



Финишная прямая



Как убедиться, что ты уже 
номер 1

 ты это чувствуешь/ты в этом 
уверен (на 100% уверен)

 об этом написали/пишут (блог/
журнал)

 есть официальное признание 
(рейтинг)

1

2

3



Работа, работа, работа…





Бинго.
«Каждый человек время от времени 
воодушевляется. 

У одного воодушевления хватает на 30 
минут, у другого - на 30 дней.

Но добиться чего-то в жизни удается только 
тому, у кого воодушевление длится 30 лет» 

Клаус Кобьелл



Воодушевитесь.
Воодушевитесь на №1.



я
я смог



И это не финиш



До встречи на маршруте


